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Tabela podsumowujaca typy nastawien

Na kazda z Twoich kompetenc;ji sprzedazowych wptywa od 1 do 3 typdw nastawienia. Ponizsza tabela
pokazuje, jak Twoje typy nastawienia buduja wyniki 18 Kompetencji Sprzedazowych. Skonsultuj sie z Coachem
lub Trenerem, ktdry zostat przeszkolony jak interpretowac te wyniki.

Nastepny krok 62% Odkrywanie prawdy 99%
Wywieranie wptywu 83% Logika 35%
Odkrywanie prawdy 99% Logika 35%
Odczytywanie sytuacji 75% Odczytywanie sytuacji 75%

towca 60% Inicjatywa 67%

Budowanie relacji 19% Przejmowanie kontroli 56%

Odczytywanie sytuacji 75% Wywieranie wptywu 83%
Logika 35% Przejmowanie kontroli 56%
Orientacja na osiagniecia 10%
Niedosyt 52% towca 60%
Nastepny krok 62% Nastepny krok 62%
Przejmowanie kontroli 56%
Akceptacja spoteczna 21% Radzenie sobie z niepowodzeniami  57%
Empatia 42% Wytrwatosé 69%

Kontrolowanie procesu sprzedazy 57% Odczytywanie sytuacji 75%

Odczytywanie sytuaciji 75% towca 60%
Przejmowanie kontroli 56% Wytrwatos¢ 69%
towca 60% towca 60%
Zdobywanie 69% Wywieranie wptywu 83%

Skuteczne zadawanie pytan 99% Zdobywanie 69%
Odkrywanie prawdy 99% Dystans emocjonalny 38%
Zdobywanie 69% Zdobywanie 69%

towca 60%
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